Program pelatihan intensif 2 bulan yang membahas keterampilan public speaking dan negosiasi bisnis secara
komprehensif mulai dari teknik komunikasi profesional, storytelling, body language, presentasi bisnis, strateqi
negosiasi, persuasi, handling objection, hingga simulasi pitching kepada investor maupun klien sebagai bekal
memasuki dunia kerja dan bisnis.
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Tentang kami

Kelas kerja.com

Kelaskerja.com adalah platform bootcamp dan
pengembangankarier yang menyediakan pelatihan
profesional berbasis praktik untuk mempersiapkan
peserta memasuki dunia kerja. Misi kami adalah
membekali peserta dengan hard skill, soft skill, sertifikasi
kompetensi, serta pengalaman proyek nyata agar
mampu bersaing dan berkembang di dunia kerja
profesional.

Hingga tahun 2026, Kelaskerja.com telah
menghadirkan berbagai program bootcamp seperti
Human Resource General Affair, Social Media
Specialist, Digital Marketing, Marketplace
Optimization, dan Public Speaking, dengan didukung
mentor praktisi berpengalaman, pembelajaran berbasis
studi kasus, real corporate project, sertifikasi, serta
penyaluran magang ke 100+ perusahaan mitra untuk
meningkatkan kesiapan karier peserta.




Program pelatihan yang mengutamakan pembelajaran berbasis praktik untuk mencetak

Kelas Public Speaking dan Negotiable Business yang siap kerja

PROFESSIO

2 MONTHS

1 WEEK

Graduation

PN

Kelas

Phase 1
Intensive Learning

Phase 2
Bootcamp Real-Project

Phase 3
Graduation Ceremony

Belajar secara intensif selama 9 sesi bersama mentor praktisi
Public Speaking & Business Negotiation yang telah
berpengalaman di industri.

Real Project: Peserta melakukan simulasi Business Presentation,
Public Speaking, Pitching, dan Business Negotiation berdasarkan
studi kasus perusahaan maupun klien.

Selamat! Peserta resmi dinyatakan lulus setelah menyelesaikan seluruh
rangkaian Public Speaking & Negotiable Business Bootcamp.

Mempelajari Public Speaking, Storytelling, Body Language,
Business Presentation, Business Negotiation, Persuasion,
hingga Pitching melalui praktik langsung.

Peserta mengikuti simulasi presentasi dan negosiasi layaknya
menghadapi investor, client meeting, maupun wawancara
profesional.

Peserta memperoleh Sertifikat Kelulusan, Raport Bootcamp,
Assessment Kompetensi, dan dokumen pendukung sebagai bukti
kemampuan profesional.

Setiap sesi terdiri dari Full Materi, Demo Live, Study Case,
Assignment, serta simulasi presentasi dan negosiasi profesional.

Tersedia weekly mentoring bersama mentor untuk evaluasi
performa komunikasi, presentasi, dan teknik negosiasi.

Bergabung ke dalam Komunitas Alumni Kelaskerja untuk memperoleh
akses mentoring lanjutan, networking profesional, informasi lowongan
kerja, peluang project, dan kolaborasi bisnis.

Pembelajaran menggabungkan Live Session (Zoom/Google Meet)
dengan materi digital yang dapat diakses kembali melalui Notion.

Hasil project disusun menjadi portfolio komunikasi profesional yang
dapat digunakan saat melamar pekerjaan maupun menawarkan jasa
kepada klien.

Peserta terbaik berkesempatan memperoleh penyaluran magang,
promosi portofolio, serta kesempatan mengikuti project dari perusahaan
mitra Kelaskerja.

Peserta memperoleh mentoring dan konsultasi bersama tutor selama
program berlangsung.




MODUL BELAJAR SILABUS SISWA
Kelas Public Speaking dan Negotiable Business %

Kelas
Mulai Kerp Dari Kelas

Fokus : Praktek 60% Teori 40%
Target : Lulus Workshop langsung bisa ambil project client

PUBLIC SPEAKING FOUNDATION

SESI MATERI METODE
: . Hukum 5C membangun kepercayaan diri mengatasi nervous, etika :
1.Mindset & Fundamental public . . J P Y J Materi
berbicara di depan umum
demo teknik vokal, artikulasi dan latihan pernapasan Demo Live & Study case
Struktur presentasi (SPEAK & 3P), body language, stage presence, eye ,
2.Teknik Presentasi Efektif P ( ) y1anguag 9P y Materi
contact.
Praktik presentasi singkat dengan feedback mentor Demo Live & Study Case
: . _ Teknik storytelling AIDA, Hero’s Jounery penggunaan slide presentasi ,
3. Storytelling & Persuasive Speaking . Y J y pengd P Materi
profesional.
Simulasi presentasi 3-5 menit Demo Live & Study Case




MODUL BELAJAR SILABUS SISWA
Kelas Public Speaking dan Negotiable Business 7

Kelas

Fokus : Praktek 60% Teori 40%
Target : Lulus Workshop langsung bisa ambil project client

BUSINESS COMMUNICATION & NEGOTIATION

SESI MATERI METODE
4.Dasar Business Konsep BATNA ZOPA, WATNA serta komunikasi dalam negosiasi bisnis Materi
Simulasi negosiasi sederhana antara buyer dan seller Demo Live & Study case
5. NegotiationStrategy Psikologi negosiasi,prinsip persuasi, teknik anchoaring,flinch, dan nibble Materi
Role play negosiasi dengan berbagai studi kasus Demo Live & Study Case

Teknik pitching negosiasi melalui email & whatsApp, handling objection
dan Q&A

3.Business Pitching Materi

Praktik pitching kepada calon klien Demo Live & Study Case




MODUL BELAJAR SILABUS SISWA
Kelas Public Speaking dan Negotiable Business

Fokus : Praktek 60% Teori 40%
Target : Lulus Workshop langsung bisa ambil project client
Business Presentation & Final Project

Kelas
Mulai Kerja Dari Kelas

SESI MATERI

METODE

7.Business Menyusun presentasi binis. sales presentation dan komunikasi profesional

Materi

Demo Presentasi kepala Investor atau kline

Demo Live & Study case

8.Negotiation Simulation Strategi menghadapi klien, closing deal, dan penyelesain konflik

Materi

Simulasi negoisasi binis secara langsung

Demo Live & Study Case

3. Storytelling & Persuasive Speaking Presentasi binis dan negoasiasi terpadu sebagai proyek akhir

Materi

Feedback mentor kompetensi peserta

Demo Live & Study Case




Mentor

MARKETPLACE
OPTIMIZATION

Rini Yunita Khusuharyanti

Certified BNSP Trainer
Professional MC & Event Organizer

10+ Years of Experience

Expertise:
Public Speaking,Business Negotiation, Presentation Skills
Master of Ceremony, Communication Skills, Personal Branding
Persuasion, Business Pitching

Kelas

Kerja Dari Kelas

.com



Bootcamp Curriculum

Curriculum Version 2026

Handle

Public Speaking.

o Storytelling.

e Business Pitch.

* Handling Q&A.

* Negotiation.

e Sales Presentation.
e Investor Pitch

s

’—-----------

Kelas ‘cera..

# N\
\
|
|
|
|
|
|
|
|
|

cy . . |
Peserta melakukan presentasi bisnis secara :
langsung dan simulasi negosiasi dengan mentor :
sebagai client/investor. :
|
|
|
|
|
|
]
V4
~ V4



Rincian Bootcamp, Teknis
Kelas, dan Jadwal Kelas

, : . Batch 1
Live Learning (Zoom Meeting) via zoom Notion 9.SeBs;:)ot::mp Duration 2026

* Sabtu / Minggu 0 Zzoom Intensive Learning

« Pukul 19.00 - 21.00 WIB* e 8 Minggu

Durasi Program

. . . , B Proi
Video Learning (Pre-Recorded) Pembelajaran menggabungkan Live ootcamp Froject + 2 Bulan
. Akses melalui Notion / Goosle Drive Class bersama mentor praktisi melalui e 1 Minggu Real Project 5
) o , & Zoom Meeting serta Video Learning Graduation ertemuan
) Dapat.dlpe|ajaljl kapan saja (Pre-Recorded) yang dapat diakses e Presentasi Project & Sertifikasi 9 Sesi
* Materi dapat diulang tanpa batas melalui Notion atau Google Drive.
INFORMASI LAINNYA
Mendapat Sertifikat, Rapor Bootcamp & Keterangan Hasil Bootcamp Project menjadi portofolio profesional
Kompetensi setelah menyelesaikan program. untuk melamar kerja maupun freelance.
Rekaman kelas dapat diakses kembali melalui Kesempatan penyaluran magang ke perusahaan mitra

Notion/Google Drive untuk mengulang materi. setelah lulus bootcamp.
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Sekarang Giliran Kamu Buat Jago
Public Speaking dan Negotiable Business
Professional di Tahun 2026

Jadi Professional Public Speaking dan Negotiable Business

Daftar & Amankan Seat Sekarang

** Kuota Pendaftaran sangat terbatas, segera amankan seat
Anda sebelum kehabisan informasi ketersediaan kuota bisa
diakses melalui website atau menghubungi tim admisi
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