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Program pelatihan intensif selama 9 pertemuan yang dirancang untuk membantu peserta membangun bisnis retail

dan franchise dari nol. Pembelajaran menggabungkan 60% praktik, 40% teori, serta studi kasus brand-brand yang

sedang viral sehingga peserta tidak hanya memahami konsep, tetapi juga mampu menyusun business plan, strateqgi batch
pemasaran, operasional, hingga roadmap implementasi bisnis secara nyata.
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Tentang kami

Kelas kerja.com

Kelaskerja.com adalah platform bootcamp dan
pengembangankarier yang menyediakan pelatihan
profesional berbasis praktik untuk mempersiapkan
peserta memasuki dunia kerja. Misi kami adalah
membekali peserta dengan hard skill, soft skill, sertifikasi
kompetensi, serta pengalaman proyek nyata agar
mampu bersaing dan berkembang di dunia kerja
profesional.

Hingga tahun 2026, Kelaskerja.com telah
menghadirkan berbagai program bootcamp seperti
Human Resource General Affair, Social Media
Specialist, Digital Marketing, Marketplace
Optimization, dan Public Speaking, dengan didukung
mentor praktisi berpengalaman, pembelajaran berbasis
studi kasus, real corporate project, sertifikasi, serta
penyaluran magang ke 100+ perusahaan mitra untuk
meningkatkan kesiapan karier peserta.




Program pelatihan yang mengutamakan pembelajaran berbasis praktik untuk mencetak
PRODUK RETAIL AND FRANCHISE yang siap kerja

2 MONTHS

Phase 1
Intensive Learning

1 WEEK

Phase 2
Bootcamp Real-Project

Graduation

Phase 3
Graduation Ceremony

Peserta mengikuti 9 sesi pembelajaran intensif selama 2 bulan yang
membahas mindset bisnis retail, validasi produk, branding, operasional,
marketing, hingga franchise dengan pendekatan praktik dan studi kasus
bisnis nyata.

Peserta mengerjakan proyek bisnis retail/franchise berdasarkan ide
yang telah dikembangkan selama bootcamp. Setiap peserta
menyusun business plan, melakukan validasi pasar, simulasi
operasional, hingga menyusun strategi pemasaran.

Peserta dinyatakan lulus setelah menyelesaikan seluruh rangkaian
bootcamp dan melakukan presentasi akhir (Pitching Day) di hadapan
mentor

Materi terdiri dari 9 pertemuan meliputi: Mindset Retail, Product
Validation, Branding & Packaging, Financial Planning, Operasional
Toko, Digital Marketing Retail, Franchise Development, Franchise
Analysis, serta Business Pitching.

Peserta mendapatkan sesi mentoring untuk penyempurnaan business
plan, strategi pemasaran, operasional, serta evaluasi kelayakan bisnis
sebelum dipresentasikan pada Graduation Day

Peserta memperoleh Sertifikat Kelulusan, Assessment Kompetensi,
Business Plan, serta portofolio proyek yang dapat digunakan untuk
kebutuhan profesional maupun pengembangan bisnis.

Setiap sesi menggunakan metode 60% praktik, 40% teori, diskusi
kelompok, studi kasus brand viral, simulasi bisnis, role play, serta tugas
individu maupun kelompok.

Peserta melakukan simulasi presentasi bisnis, menerima feedback
mentor, melakukan revisi proposal bisnis, dan menyusun roadmap
implementasi bisnis selama 90 hari

Peserta bergabung ke dalam Komunitas Alumni Bootcamp untuk
memperluas networking, mendapatkan update peluang bisnis, mentoring
lanjutan, serta kolaborasi bersama alumni lainnya.

Pembelajaran dilaksanakan secara Live Session (Zoom/Google Meet)
dengan didukung modul digital, worksheet praktik, template bisnis,
kalkulator HPP, Business Model Canvas, dan Google Sheet.

Hasil proyek dapat dijadikan portofolio bisnis untuk membuka toko
pertama, mengembangkan UMKM, atau mempersiapkan model franchise
yang siap dipasarkan.

Peserta terbaik berkesempatan memperoleh rekomendasi mentoring
lanjutan, peluang kolaborasi, serta akses jaringan supplier, vendor, dan
mitra bisnis.

Peserta memperoleh pendampingan mentor selama program berlangsung
melalui sesi konsultasi dan evaluasi perkembangan setiap minggu.

Setiap peserta menyusun Roadmap 90 Hari sebagai panduan
implementasi bisnis setelah bootcamp selesai.

Kurikulum disusun berdasarkan kebutuhan industri retail, UMKM,
franchise, dan tren bisnis digital terbaru sehingga peserta siap
membangun bisnis secara mandiri.




MODUL BELAJAR SILABUS SISWA PR

PRODUK RETAIL & FRANCHISE Ketas Kerja.-

Fokus : Praktek 60% Teori 40%
Target : Lulus bootcamp mampu membangun, mengelola, dan mengembangkan bisnis retail atau franchise pertama.

PRODUKRETAIL & FRANCHISE MANAGEMENT

Sesi Materi Metode

Pengenalan tren retail modern: D2C, Live Shopping, Pop-up Store, Dark

1. Mindset & Trend Bisnis Retail 2026 . Materi
Store serta perubahan perilaku konsumen Gen Z.
Bedah studi kasus Kopi Kenangan, Indomaret Point, Erigo, dan Miniso Study case
untuk memahami strategi bisnis retail yang berkembang y
Praktik audit brand favorit peserta dan menyusun Business Idea Canvas Demo Live & Praktik
"Kenapa Bisnis Ini Harus Ada".

2. Menemukan Produk Winner & Validasi Teknik riset produk menggunakan Rumus 3K (Kebutuhan, Kelangkaan, Materi

Pasar Komunitas), Google Trends, TikTok, Shopee, dan Instagram.

Praktik validasi tiga ide produk, analisis kompetitor, dan survei pasar

sederhana. Demo Live & Study Case




MODUL BELAJAR SILABUS SISWA

PRODUK RETAIL & FRANCHISE

Sesi Materi Metode

Membangun identitas brand: nama, logo, visual,
3. Branding & Packaging yang Menjual tone of voice, storytelling, serta strategi Materi
packaging.

Praktik membuat moodboard, nama brand,
slogan, dan Brand Identity Kit menggunakan
Canva.

Demo Llve & Praktik

Perhitungan HPP, COGS, Break Even Point (BEP),

, , . Materi
Margin, dan strategi penentuan harga jual

4, Financial Planning Retail

Praktik menggunakan Kalkulator Cuan Retail
(Excel/Google Sheet) serta simulasi menentukan Demo Live & Study Case
harga jual produk.

Pemilihan lokasi usaha, manajemen supplier,

M . Iv| .
inventory, SOP kasir, dan SOP stok opname. ateri

5. Operasional Toko & Supply Chain

Simulasi analisis lokasi usaha dan penyusunan Demo Live & Praktik
blueprint operasional toko




MODUL BELAJAR SILABUS SISWA
PRODUK RETAIL & FRANCHISE

Kelas
Mulai Kerja Dari Kelas

Sesi

Materi

Metode

6. Marketing Retail yang FYP

Strategi pemasaran melalui TikTok, Instagram, Live Shopping,
UGC, kolaborasi influencer, dan content marketing.

Materi

Praktik membuat tiga konten promosi menggunakan
smartphone dan menyusun Content Plan 30 Hari.

Demo Llve & Study Case

7. Membangun Bisnis Franchise

Konsep franchise, franchise fee, royalti, SOP franchise, serta
perhitungan BEP franchise.

Materi

Studi kasus franchise sukses dan praktik menyusun proposal
franchise sederhana.

Demo Live & Study Case

8. Analisis & Negosiasi Franchise

Cara memilih franchise yang tepat, analisis laporan usaha,
legalitas bisnis (NIB, Merek, Perjanjian Franchise).

Materi

Simulasi negosiasi dengan franchisor dan penyusunan Due
Diligence Checklist

Demo Live & Role Play

9. Pitching Day & Roadmap 90 Hari

Teknik presentasi bisnis, penyusunan roadmap implementasi
bisnis selama 90 hari, serta evaluasi business plan.

Materi

Presentasi (Pitching) Business Plan di hadapan mentor, sesi
feedback, dan penyempurnaan action plan bisnis.

Pitching & Assessment




Mentor

PRODUK
RETAIL &
FRANCHISE

Founder Snack Kata Oma & Founder King Klin Franchise

Expertise:

Retail Business Development, Product Distribution Strategy
Modern Trade & General Trade, Franchise Business System
Business Expansion Strategy, SOP Operasional Franchise,
Branding & Product Positioning, Business Scaling

Kelas

Mulai Kerja Dari Kelas

com



Bootcamp Curriculum

Curriculum Version 2026

Handle

Mindset & Trend Bisnis Retail 2026.
Menemukan Produk Winner & Validasi Pasar.
Branding & Packaging yang Menjual.

Financial Planning (COGS, HPP, Margin & BEP).

Operasional Toko & Supply Chain.
Marketing Retail (TikTok, IG, Live Shopping).
Membangun Sistem Franchise.

Analisis & Negosiasi Franchise.

Pitching Business & Roadmap 90 Har
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Peserta mempresentasikan Business Plan Retail
atau Franchise yang telah dikembangkan selama
bootcamp, meliputi hasil validasi pasar, branding,
strategi operasional, financial planning, marketing,
hingga roadmap implementasi bisnis selama 90
hari
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Rincian Bootcamp, Teknis
Kelas, dan Jadwal Kelas

, : . Batch 1
Live Learning (Zoom Meeting) via zoom Notion 9.SeBs;:)ot::mp Duration 2026

* Sabtu / Minggu 0 Zzoom Intensive Learning

« Pukul 19.00 - 21.00 WIB* e 8 Minggu

Durasi Program

. . . , B Proi
Video Learning (Pre-Recorded) Pembelajaran menggabungkan Live ootcamp Froject + 2 Bulan
. Akses melalui Notion / Goosle Drive Class bersama mentor praktisi melalui e 1 Minggu Real Project 5
) o , & Zoom Meeting serta Video Learning Graduation ertemuan
) Dapat.dlpe|ajaljl kapan saja (Pre-Recorded) yang dapat diakses e Presentasi Project & Sertifikasi 9 Sesi
* Materi dapat diulang tanpa batas melalui Notion atau Google Drive.
INFORMASI LAINNYA
Mendapat Sertifikat, Rapor Bootcamp & Keterangan Hasil Bootcamp Project menjadi portofolio profesional
Kompetensi setelah menyelesaikan program. untuk melamar kerja maupun freelance.
Rekaman kelas dapat diakses kembali melalui Kesempatan penyaluran magang ke perusahaan mitra

Notion/Google Drive untuk mengulang materi. setelah lulus bootcamp.
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Sekarang Giliran Kamu Buat Jago
Produk Retail & Franchise
Professional di Tahun 2026

Jadi Professional di Produk Retail & Franchise

Daftar & Amankan Seat Sekarang

** Kuota Pendaftaran sangat terbatas, segera amankan seat
Anda sebelum kehabisan informasi ketersediaan kuota bisa
diakses melalui website atau menghubungi tim admisi
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